
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Brennst Du für den technischen Vertrieb und liebst es, neue Kunden für innovative 

Technologien und Hightech-Produkte zu begeistern? Du möchtest aktiv mitgestalten, wie 

smarte IoT-Lösungen weltweit eingesetzt werden? 

Dann komm zu uns ins ASPION Team! 

Wir sind ein dynamisches, aufstrebendes Unternehmen, spezialisiert auf smarte, energie-

optimierte Datenlogger und IoT Anwendungen für internationale B2B-Industriekunden. Mit 

erfahrenen und jungen Köpfen bieten wir ein spannendes, wachstumsorientiertes Umfeld für 

begeisterungsfähige Mitmacher (m/w/d). Für unsere IoT-Gerätegeneration als innovative 

Gesamtlösung und unsere mehrfach ausgezeichneten Transport-Datenlogger, die weltweit 

im Einsatz sind, suchen wir Dich ab sofort in Vollzeit als Teammitglied im technischen 

Vertrieb.  

Welche Aufgaben warten auf Dich? 

▪ Du berätst vom Standort Karlsruhe aus unsere internationalen Industriekunden technisch 

fundiert zu ASPION Produkten und IoT-Lösungen. 

▪ Du betreust Bestandskunden, unterstützt beim Ersteinsatz oder bei Supportfragen. 

▪ Du treibst unsere strategische Marktentwicklung im In- und Ausland voran und baust 

aktiv neue Markt- und Kundenpotenziale auf. 

▪ Du begleitest den gesamten Vertriebsprozess– von der Anfrage über die 

Angebotserstellung bis zum erfolgreichen Abschluss. 

▪ Du arbeitest eng mit Produktmanagement, Marketing und Geschäftsleitung zusammen, 

um Marktanforderungen in Weiterentwicklungen einzubringen.  

▪ Du nutzt deinen Gestaltungsspielraum, setzt eigene Impulse und prägst unsere Vertriebs- 

und Marktstrategie maßgeblich mit. 

▪ Du repräsentierst ASPION als Teil des Teams auf Messen und Events. 

Modernste Cloud-IoT-Anwendungen für B2B – wir suchen Dich 

Sales Engineer / Technischer Vertriebsingenieur (m/w/d) 



Was solltest Du mitbringen? 

▪ Abgeschlossenes Studium oder Ausbildung mit Bezug zu Technik und/oder Wirtschaft.  

▪ Erfahrung im technischen Vertrieb erklärungsbedürftiger Produkte, idealerweise im 

Bereich IoT / Sensorik. 

▪ Freude an Beratung, Kommunikation und Kundenkontakt. 

▪ Verständnis für technische Zusammenhänge und Interesse an innovativen Lösungen. 

▪ Selbständige, strukturierte Arbeitsweise und Teamgeist. 

▪ Sehr gute Deutsch- und verhandlungssichere Englischkenntnisse in Wort und Schrift. 

Was bieten wir Dir? Wer passt idealerweise zu uns? 

▪ Offene, kollaborative Kultur – Wir arbeiten eng zusammen, lernen voneinander und 

setzen Ideen schnell um. 

▪ Flexibilität und Teamgeist – Du kannst flexibel arbeiten und bist gleichzeitig Teil eines 

starken, offenen und familiären Teams. 

▪ Schnelle Entscheidungen – Kurze Abstimmungswege ermöglichen Dir, deine Ideen direkt 

zu verwirklichen. 

▪ Gestaltungsspielraum – Bei uns hast Du die Freiheit, kreative Lösungen zu entwickeln und 

Verantwortung zu übernehmen. 

▪ Weiterentwicklung – Wir fördern deine fachliche und persönliche Entwicklung durch 

Weiterbildungen und Feedbackgespräche. 

▪ Spaß bei der Arbeit – Ob beim gemeinsamen Mittagessen, Austausch oder Teamevent, 

bei uns ist immer Platz für Humor und Teamgeist. 

 

Was noch? 
 

         Agiles Arbeiten              flache Hierarchie              30 Tage Urlaub             faire Vergütung   

   

 

Reizt Dich diese Herausforderung? Dann finde jetzt heraus, ob wir zusammenpassen! 
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Sende uns Deine Kurzbewerbung per E-Mail an jobs@aspion.de.  

Deine Fragen beantwortet Dir Martina Wöhr, Tel. 0721 / 85149-122. 

 
ASPION GmbH | Ohiostraße 11 | 76149 Karlsruhe 

www.aspion.de 


